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BUSINESS FLOW

APLIKASI

DISTRIBUTORS

PESANPESAN

BARANG BARANG

TOKO/WARUNG/
DAPUR SANTRI



BUSINESS MODEL 

KEY PARTNERS KEY ACTIVITIES VALUE PROPOSITION CUSTOMER 
RELATIONSHIP

CUSTOMER
SEGMENTS

PBNU

PESANTREN 

Bizzy

Distributors

Lembaga Keuangan
- Pegadaian
- Mandiri

City Courier

Melayani Order melalui
aplikasi

Maintainance Aplikasi

Marketing (akuisisi warung)

Akuisisi Distributor

Warung bisa memesan
sembako dan barang-barang
kelontong secara mudah
melalui aplikasi di  
smartphone, dengan kualitas
yang baik, harga yang lebih
murah, dan terkirim secara
tepat waktu

Convenience, Comfort, Price, 
Time, Quality

Ke-NU-an

Ordering System 

Discount & Bonus

Inkubasi

Warung Ponpes

Dapur Ponpes

Warung Masyarakat

KEY RESOURCES CHANNELS

Mobile App

Network NU/Pesantren

Mobile App

Armada Distributor 

City Courrier

Tim Lapangan (dari unsur
profesional, pesantren, 
struktur NU,dan Banom)

COST STRUCTURE REVENUE STREAM

- Revenue Sharing PBNU
- Biaya SDM
- Biaya Akuisisi Agen
- Biaya Akuisisi Distributor
- Biaya Operasional

- Diskon & Margin Sembako
- Margin Biaya Distribusi



MARKET SEGMENTS

• DAPUR PESANTREN

• TOKO/WARUNG/KANTIN DI 
DALAM PESANTREN

SEGMEN PESANTREN

• TOKO/WARUNG DI LUAR 
PESANTREN

SEGMEN UMUM

Populasi warung atau toko tradisional
di Indonesia mencapai 3,5 juta unit



KEY PARTNERS

• Memberikan dukungan legal kepada perusahaan sebagai
pelaksana Program Kegiatan Kemitraan Strategis dalam
Layanan Dagang Berbasis Elektronik;

• Memberikan dukungan organisasional dan endorsement 
dalam rangka akuisisi market.

PENGURUS BESAR NAHDLATUL ULAMA (PBNU)

• Menyediakan Aplikasi & Infrastruktur TI

• Memasok Produk & Distribusi

• Kerja sama Co Branding

• Inkubasi Bisnis UKM

• Halal Logistic 

Bizzy



OTHER 
PARTNERS

DISTRIBUTORS
Distributor-distributor lain untuk dapat

menjamin pasokan barang yang keragaman
item dan jenisnya bisa memenuhi permintaan

toko terhadap barang-barang konsumsi
terutama fast moving consumer goods

FINANCIAL INSTITUTIONS
Bank Mandiri, Pegadaian dan lembaga

keuangan lainnya yang meyediakan fasilitas
pembiayaan bagi toko/warung



ROADMAP 

Fase 1 diawali dengan trial dan piloting mulai awal Juli 2019, sampai dengan akuisisi toko mencapai
1000 unit yang diperkirakan akan bisa tercapai pada bulan September 2019



WARUNG/TOKO
BUSINESS

PROCESS
LOCAL 

DISTRIBUTOR

DISTRIBUTORS

PROGRAM INKUBASI BISNIS UKM

Pelatihan
Manajemen Stock 
dan Display

Pelatihan
Manajemen Toko

Pelatihan Packaging

Pelatihan Quality Control



APA YANG INGIN DICAPAI

Konsolidasi
Permintaan
(Demand)

Konsolidasi
Pengadaan
(Supply)

Konsolidasi
Ekonomi

Harga Murah

Kualitas Bagus

Pengiriman tepat waktu

Supplier/Distrobutor Lokal/Warga NU

Pabrik/Prinsipal Warga NU


